
LE GARE INTERNAZIONALI 

IN AFRICA

Africa Business Day



Africa Business Day

CHI SIAMO

Bandi in Africa è una piattaforma di servizi, informativa e divulgativa

sulle possibilità di sviluppo del business internazionale grazie alla

partecipazione alle Gare Pubbliche Internazionali bandite nel

continente Africano.

Nasce dall’esperienza pluriennale dei fondatori di

Alba Services e Nove Business Consulting, che da

anni conoscono ed operano nel mercato delle gare

finanziate dalle grandi organizzazioni e banche

internazionali in Africa e non solo.



Africa Business Day

➢ Siamo focalizzati sull’Africa

Abbiamo più di 20 anni di esperienza sul settore e nel continente, ne conosciamo
perfettamente le dinamiche e le metodologie lavorative, i mercati e le singole tipiche
caratteristiche.

CHI SIAMO

➢ Segnaliamo le opportunità nelle giuste tempistiche

Conoscendo il settore, sappiamo perfettamente quanto una corretta gestione del
tempo sia fondamentale per realizzare un’offerta competitiva, vincente e
remunerativa.

➢ Sviluppiamo e gestiamo contatti e supporto locale grazie ad un
network fidato e preparato

Presenti direttamente ed indirettamente in più di 25 paesi del continente, gestiamo e
mettiamoa disposizioneunvalidoedefficiente team capacedirisolvereognitipologia
dinecessità.



Africa Business Day

CHI SIAMO

Rete a gestione 
diretta

Rete a gestione 
con partner locali

IL NOSTRO NETWORK



PERCHE’ PENSARCI

Africa Business Day

➢ Sono un’ opportunità di vendita

➢ Sono un’ opportunità di internazionalizzazione

➢ Sono una occasione di conoscenza, presa di contatto, ingresso e 

promozione su nuovi mercati

➢ Sono una occasione di partnership e accordi con agenti e/o 

distributori capaci di garantire in loco post-vendita ed assistenza 

tecnica



LE GARE 
IN AFRICA
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COSA SONO

Africa Business Day

I Bandi Internazionali (Tender in Inglese, Appel d’Offre in francese) 

rappresentano la fase di messa in opera di un progetto.

Sono suddivisi in:

➢ bandi per progetti tecnici, studi di fattibilità tecnica o 

finanziaria, (per il successivo approvvigionamento merci o 

servizi) 

➢ fornitura di attrezzature, macchinari e tecnologia

➢ esecuzione e/o costruzione di lavori civili ed industriali 



COSA SONO

I Bandi Internazionali (che vengono redatti nella lingua del paese di 

destinazione del progetto) si dividono solitamente in: 

➢ Consulenze, 

➢ Forniture, 

➢ Servizi 

➢ Lavori

spesso sono divise in lotti ai quali si può scegliere di rispondere 

singolarmente.
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CHI LI BANDISCE

Tutte le Gare Internazionali sono gestite da una Stazione Appaltante

(SA) che :

➢ programma,

➢ formula,

➢ lancia la gara,

➢ seleziona i candidati,

➢ giudica le proposte ricevute,

➢ firma il contratto,

➢ gestisce e valuta l’esecuzione del contratto, effettua i pagamenti.

Africa Business Day



CHI LI BANDISCE

Africa Business Day

Le Gare Internazionali sono finanziate e bandite da donatori

internazionali istituzionali quali:

➢ Agenzia Cooperazione allo Sviluppo

➢ Unione Europea

➢ Banca Mondiale

➢ Banca Africana di Sviluppo

➢ Banca Islamica di Sviluppo

➢ Nazioni Unite attraverso le sue Agenzie (WFP, UNPD, WHO, IFAD)

➢ Agenzie di Cooperazione allo Sviluppo Estere (AFD Francia- GIZ

Germania- USAID Usa, etc)



CHI PARTECIPA

Una Società o Gruppo di Società che prepara e presenta una Offerta 

Tecnica (OT) ed Economica (OE) per la realizzazione e la 

finalizzazione di un progetto destinato ad un utente finale, che può 

essere pubblico o privato, in conformità alle regole di partecipazione 

ed alle specifiche tecniche indicate nella documentazione del 

bando, diversa per ciascuna Stazione Appaltante (S.A.)
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DATI DI MERCATO
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DATI DI MERCATO

Africa Business Day
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I dati, sono elaborati da varie fonti (Banca Mondiale e UE in testa) si riferiscono all’anno 2020
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I dati, sono elaborati da varie fonti (Banca Mondiale e UE in testa) si riferiscono all’anno 2020
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DATI DI MERCATO
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I dati, sono elaborati da varie fonti (Banca Mondiale e UE in testa) si riferiscono all’anno 2020

DATI DI MERCATO

lavori
35%

forniture
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servizi & consulenze
11%

BANDI PUBBLICATI 2020 (tot tutte le S.A.)
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I dati, sono elaborati da varie fonti (Banca Mondiale e UE in testa) si riferiscono all’anno 2020

DATI DI MERCATO
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DOCUMENTI DI GARA

I L  P R O C U R M E N T  N OT I C E  - A V V I S O  D I  G A R A

➢ CARATTERISTICHE DELLA GARA

➢ PAESE E PROGRAMMA DI RIFERIMENTO

➢ LINGUA E VALUTA DA UTILIZZARE

➢ CRITERI SOMMARI DA RISPETTARE PER ESSERE «ELEGGIBILI» ALLA 

PARTECIPAZIONE

➢ IMPORTO DELLA GARANZIA DA RILASCIARE

➢ CONTATTI ED COSTO DELLA DOCUMENTAZIONE (in alcuni casi)
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DOCUMENTI DI GARA

L E  F I D E J U S S I O N I  ( B O N D )

➢ BID BOND 
La garanzia da allegare alla presentazione dell’offerta

➢ ADVANCE BOND
La garanzia rilasciata per l’ottenimento dell’anticipo sul contratto

➢ PERFORMANCE BOND
La garanzia rilasciata dal vincitore durante tutta l’esecuzione del contratto

➢ WARRANTY BOND
La garanzia rilasciata a fine lavori per coprire tutto il periodo di garanzia 
post esecuzione
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DOCUMENTI DI GARA

L A  D O C U M E N TA Z I O N E  D I  G A R A

➢ DESCRIZIONE GENERALE DEL PROGETTO

➢ CONDIZIONI GENERALI DELLA GARA

➢ CONDIZIONI PARTICOLARI E/O SPECIALI

➢ DOCUMENTAZIONE AMMINISTRATIVA RICHIESTA

➢ DESCRIZIONE TECNICA DI QUANTO RICHIESTO (beni / servizi / lavori)

➢ MODELLI DOCUMENTAZIONE AMMINISTRATIVA

➢ MODELLI FIDEJUSSIONI

➢ BOZZA PRELIMINARE DI CONTRATTO

➢ EVENTUALI DISEGNI TECNICI



COME 
COMINCIARE
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COME COMINCIARE

✓ PIANIFICARE UNA STRUTTURA DEDICATA IN AZIENDA

✓ FORMARE IL PERSONALE ADDETTO ALLE GARE

✓ VERIFICARE COSA E COME L’AZIENDA DOVRA’ FARE PER POTER 
PARTECIPARE AD UNA GARA

✓ SELEZIONARE ED ANALIZZARE IL PAESE O PAESI MERCATO DI 
DESTINAZIONE

✓ RACCOLTA DELLE SEGNALAZIONI ED INFORMAZIONI SULLE GARE 
PUBBLICATE

✓ SCELTA ED ANALISI DEL BANDO DI GARA A CUI SI VORREBBE 
PARTECIPARE



COME 
POSSIAMO
AIUTARVI
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COME VI AIUTIAMO

La piattaforma Bandi in Africa

Da cosa è composta la piattaforma Bandi in Africa?

➢ Dai siti internet di Alba Services e di Nove Consulting

➢ Dal gruppo Facebook e LinkedIn Bandi in Africa

➢ Dai Percorsi appositamente studiati per cogliere le opportunità 

delle gare d'appalto
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COME VI AIUTIAMO

L'accesso free a questa piattaforma vi permetterà di 

usufruire gratuitamente di tutto ciò che pubblichiamo giornalmente:

Le opportunità di gara nei differenti paesi con 

l'estratto del bando con basiche info

Le rubriche "Quick tips" & "Lo sai che...": 

preziose pillole sul settore dei Bandi in Africa.

Il Weekly Summary: il riassunto della settimana 

per essere sicuri di non perdere niente.
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COME VI AIUTIAMO

I percorsi di Bandi in Africa

Abbiamo creato tre percorsi appositamente studiati per cogliere e 
sfruttare al meglio tutte le opportunità di business derivanti dalle 
Gare in Africa.

Questi percorsi, dove tutta la nostra esperienza, la nostra 
professionalità ed il nostro network saranno a tua disposizione, sono:

➢percorso Training

➢percorso email @lert

➢percorso Go to Win!
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COME VI AIUTIAMO

TRAINING

Il mondo della gare internazionali come 
opportunità di crescita e business per l'azienda. 
Prepariamo l’azienda a comprendere ed agire in 
questo settore, creando uno staff indipendente e 
capace di lavorare e coordinare le attività 
necessarie.

Pensato per poter conoscere il mondo delle gare
e capire, attraverso il check-up, quanto l'azienda 
è pronta per questo mercato.
➢un webinar "Le gare in Africa"  (1 ora)
➢ un check-up aziendale (1 ora) 



Africa Business Day

COME VI AIUTIAMO

Il servizio in abbonamento che segnala le gare 
uscite e le opportunità di business 
direttamente sulla tua mail, quando escono sul 
continente africano.

email @lert
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COME VI AIUTIAMO

Go to Win!

Una analisi mirata dell'azienda allo scopo di 
definire le efficienze e le mancanze relativamente 
al settore gare.

Vi supportiamo nella fase preliminare del lavoro, 
quando una volta individuata la gara che vi 
interessa, bisogna verificare le condizioni di 
partecipazione e organizzare l'azienda.

Un consulente/coordinatore, gestisce il tuo team 
nella realizzazione dell'offerta, supervisiona il 
lavoro (e lo forma)
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COME VI AIUTIAMO

Troviamo e completiamo le partnership 
necessarie e funzionali per rendere la tua 
offerta completa e competitiva.

Assistiamo la tua azienda in tutte le operazioni 
d'offerta nel paese di destinazione della gara.

Vi supportiamo nella gestione del post offerta,
affiancando il team aziendale nelle diverse fasi

Go to Win!
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📧 bandiinafrica@gmail.com

💻www.alba-services.net/bandi-in-africa

💻www.novebc.it/bandi-in-africa

facebook.com/groups/bandiinafrica

linkedin.com/groups/9094290/

mailto:bandiinafrica@gmail.com
http://www.alba-services.net/bandi-in-africa/
http://www.novebc.it/bandi-in-africa
https://www.facebook.com/groups/bandiinafrica
https://www.linkedin.com/groups/9094290/

