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CHI SONO

Dott. Marco Bertozzi: export manager ed ora libero

professionista da più di 20 anni si occupa di problematiche

connesse con l’internazionalizzazione delle imprese collabora

con università, business school, associazioni di imprese,

camere di commercio,NIBI , aziende speciali.
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Analisi della domanda pre-requisiti

Ricerca dei clienti
• Sito web in lingua
• Indicizzazione parole chiave in lingua
• Analisi delle parole chiave
• User friendly
• Corretta comunicazione mercato estero (piramide di 

Maslow)
• Social media
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1)  https://search.google.com/search-console/welcome?hl=IT
• Permette di verificare il traffico sul sito, visualizzare le parole chiave 

di ricerca e la durata di permanenza sul sito.
• Caricare le site map per indicizzazione delle nuove pagina

2) Verificare di avere «url» puliti e foto con «nome e descrizione».

3) Verificare «come i motori di ricerca visualizzano il Vs. sito: Es. Yoast.

4) Avere un tema che sia adatto alla visualizzazione su device mobili.

5) Google key planner

Analisi Parole chiave e indicizzazione
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7) Valutare l’investimento su annunci sposorizzati

8) Profilo linkedin professionale e in lingua

Analisi parole chiave e indicizzazione
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Analisi dei bisogni
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Codici SIC (Standard Industrial Code)
NAISC (North American Industry Classification System)

/

Ricerca Attiva Clienti



Ricerca Attiva Clienti
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Ricerca Attività Clienti
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Ricerca Attiva Clienti
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Case of Study Yacht

Dati associazionismo di imprese

• Malta
• GB
• Francia
• USA

Marinemax
1146 – Naples Florida
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Case of Study Yacht
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Case of Study Yacht

13



www.formazionexport.com

• Nessun contratto di Agenzia.
• Nessun contratto di assistenza.
Fallimento della attività di marketing.

Case of Study Yacht
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Ricerca attiva clienti
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• Ue secondo il GDPR non si possono trattare dati 
personali ed non si possono inviare comunicazioni 
commerciali non richieste…… tuttavia.

• Il consenso può avvenire anche oralmente, l’importante 
sono le seguenti condizioni:
• Link di disiscrizione.

• Consigli pratici:
o Non inviare allegati
o Inviare mail con link al fine di poterli tracciare e procedere con 

una targhettizzazione del cliente o potenziale tale 
o Avere una persona di riferimento (al limite inviare all’attenzione 

di un reparto.

Mailing
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• Mail chimp
• Emailer lite
• Mail Octopus 

Mailing 



www.formazionexport.com

Grazie a un’ampia serie di filtri potrai individuare con 
precisione e riuscire a raggiungere le pagine delle 
aziende e i profili dei Lead a cui sei interessato. In ogni 
ricerca potrai impostare fino a 21 filtri ogni volta.

• Title: il titolo aziendale
• Geography
• Company filters

Si può inviare una richiesta di contatto o intero o usare 
degli hack che permettono di estrarre, se possibile la mail.

Linkedin Sales Navigator
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• Riviste di settore Italiane o estere
• Siti di fiere italiane o estere

Esistono programmi che estraggono le mail

Altri Strumenti
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• Export readiness
• L’attività deve essere costante
• Si devono veicolare contenuti di qualità – avere 

qualcosa da dire.

Attenzione
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• Condizioni contrattuali
• Incoterms
• Fiscalità
• Dogane e documenti doganali
• Trasporti
• Pagamenti

Export Readiness
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grazie per l’attenzione

Dott. Marco Bertozzi


