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Due importanti passaggi : la nostra banca
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La ratio dei nostri Servizi all’Impresa

Innovare, modificare ed evolvere 

non «solo» intermediari finanziari, ma anche intermediari economici  

per il mondo dell’impresa e per il nostro core business, il turismo....

non più davanti all’imprenditore  ma A FIANCO dell’imprenditore 

con strumenti moderni, innovativi e digitali...



Servizi all’Impresa : obbiettivi della banca

consulenza,

internazionalizzazione 
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I plus per l’imprenditore e per l’impresa

Un imprenditore che gestisce il proprio futuro e non lo subisce ha sicuramente un profilo di rischio meno elevato, con conseguente maggiore facilità di accesso al 

canale del credito, anche e soprattutto alla luce dell’IFRS 9.
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Conoscere per decidere, prevenire per reagire

1. Imparare a parlare la stessa lingua della banca;

2. Conoscere i propri punti di forza e di debolezza 
per gestire la relazione con la banca, alla 
ricerca di un progressivo percorso di 
miglioramento della propria credibilità 
creditizia; 

3. Condividere con i propri partner finanziari i 
propri progetti, evidenziando opportunità e 
fabbisogni, in modo da individuare in termini 
soggettivi e oggettivi la più opportuna 
soluzione finanziaria in tempo utile;

4. Presentare agli stakeholder la propria azienda 
certificando il proprio stato di salute attuale e 
potenziale, nonché il proprio progetto 
d’impresa;

Perché per il cliente?



I servizi di consulenza gestionale

Sono strumenti di verifica del rischio di credito e di certificazione della

capacità aziendale di adempiere alle proprie obbligazioni, strumenti di 

gestione per il mondo delle imprese ed in particolare delle micro – imprese

e delle PMI

Ad innovare il DIALOGO tra Impresa, Banche e Associazioni migliorando 

l’accesso al CREDITO delle PMI e per la relazione con tutte le controparti, 

domestiche ed internazionali (Clienti, Fornitori, Banche e Partners) verso i 

quali l’azienda ha un interesse a stabilire o rafforzare una collaborazione.

Conoscere per decidere, prevenire per reagire  

Cosa sono e quali ?

A cosa servono ?

La Bussola della Qualità 
APP per il 

Turismo Balneare



Il case history : industriale

Il nostro cliente grazie al 

credit passport è stato 

accreditato tra le 

aziende autorizzate 

all’operatività in export 

dall’assicurazione di 

stato cinese 
China Export & Credit Insurance Corporation

è una grande impresa statale cinese sotto 

l'amministrazione della MFPRC che funge da 

fornitore di assicurazione del credito 

all'esportazione, in particolare la copertura 

per l'esportazione di beni ad alto valore 

aggiunto in Cina
Azienda specializzata nella refrigerazione e nelle apparecchiature per la ristorazione,

industriale. E’ un brand ampiamente diffuso nel mercato italiano, ed esporta regolarmente

verso la rete di distributori in oltre 50 diversi paesi in tutto il mondo.

Azienda specializzata nella refrigerazione e nelle apparecchiature per la ristorazione,

industriale. E’ un brand ampiamente diffuso nel mercato italiano, ed esporta regolarmente

verso la rete di distributori in oltre 50 diversi paesi in tutto il mondo.



Il case history : turismo

Gruppo alberghiero attivo nel mondo dell’ospitalità con la prima apertura del Residence Internazionale a Rimini. Da allora

per 30 anni la crescita del gruppo è stata costante e ad oggi gestiscono oltre 600 appartamenti e 280 camere fra Rimini,

Riccione, Milano Marittima e Pesaro per complessive 23 strutture.

Il Credit Passport® viene utilizzato nelle relazioni con partners commerciali, quali i tour operators.

Gruppo alberghiero attivo nel mondo dell’ospitalità con la prima apertura del Residence Internazionale a Rimini. Da allora

per 30 anni la crescita del gruppo è stata costante e ad oggi gestiscono oltre 600 appartamenti e 280 camere fra Rimini,

Riccione, Milano Marittima e Pesaro per complessive 23 strutture.

Il Credit Passport® viene utilizzato nelle relazioni con partners commerciali, quali i tour operators.



Il case history : turismo



Facciamo un passo indietro …. Come e cosa valuta RivieraBanca ?

 Continuità aziendale (patrimonializzazione ed equilibrio) -

dato storico e prospettico

 Redditività aziendale  - dato storico e prospettico

 Contesto competitivo (target clienti, concorrenti, criticità 

dei fornitori…)

 Coerenza obiettivo e strategia

 Sostenibilità  ed efficacia dell’indebitamento definito

 Rimborsabilità del debito

 Capacità economica di sopportare i costi connessi 

all’indebitamento



Il principale strumento di valutazione del progetto d’impresa : Il Business Plan

PLAN

• Il business plan, sinteticamente, esplode i contenuti e le caratteristiche di un
progetto imprenditoriale, di un’azienda e ne esprime la sua sostenibilità nel
medio/lungo periodo.

• Gli utilizzi operativi sono orientati al cliente interno pianificazione e
gestione aziendale, alla declinazione dei budget annuali ed anche come
strumento di comunicazione in generale agli stakeholder, tra cui i
finanziatori, gli investitori e le banche….



Le principali funzioni del Business Plan

Definire un percorso di crescita per l’impresa e mantenere il management 
focalizzato sulla creazione di valore

Verificare a priori l’impatto delle strategie per il raggiungimento degli 
obiettivi, anticipando eventuali criticità 

Rispondere in modo efficace alle domande dell’interlocutore bancario:  le 
informazioni consuntive non sono più esaustive per la valutazione, 
diventano set informativo anche le informazioni prospettiche, veicolo   di 
comunicazione per trasferire il proprio piano di crescita

Imprescindibile strumento di gestione aziendale per il monitoraggio del 
rating atteso



Le principali funzioni del Business Plan

il focus è controllare le 

dinamiche aziendali ed 
anticipare i problemi

dialogare  e 

collaborare con 
l’azienda ed essere al 

suo fianco

non solo banca, ma 

partner e consulente
del cliente  



I brand dei nostri clienti



Le nostre consulenze ed i progetti seguiti

I brand dei nostri clienti



La Finanza Agevolata a supporto dell’Impresa



RivieraBanca : Servizi all’Impresa 

il completamento
del packaging 

dei servizi di consulenza a supporto
delle aziende



L’assicurazione sul credito a supporto delle vendite

La partnership del 

Gruppo Bancario Iccrea



L’assicurazione sul credito a supporto delle vendite



L’assicurazione sul credito a supporto delle vendite

un boost per 

le vendite 

per una 

crescita 

sicura



L’efficentamento energetico : un nuovo fattore di valutazione
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